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事 業 概 要 

当社は、表面処理業者として昭和 21 年に創業しました。以来、表面処理技術をリードす

る企業として品質の向上に心血を注いで来ました。素材から超精密加工技術までの幅広い

テクノロジーを駆使し、長年培った当社伝統の技術は「総合表面処理メーカー」として高

い評価と信頼をいただいています。 

また、開発の主たる研究開発部門を備えた本社をはじめ、半導体関連のＩＣめっきと各

種試験検査、真空関連部品装置、省力化機器、そして電子通信、自動車関連の表面処理な

どあらゆるニーズに対応できる各工場とのより強固なネットワークによって、これまで以

上にお客様のニーズに対応できるものと確信しています。 

機構の支援メニュー活用については、個別・商談会等取引あっせん事業を活用すること

で、幅広い分野の企業とのマッチングの機会を活かし、当社の高い技術力を積極的にアピ

ールした結果、多くの新たな取引先を得ることが出来ました。 

その他にも、営業活動強化支援事業を活用し、個別・商談会等取引あっせん事業にて面

談した県外発注企業に対してアフターフォローを行い、新たな取引の獲得・拡大に向け積

極的にチャレンジしています。 

 

企 業 の 声 

今後も機構の様々な支援メニューを活用させて 

頂きながら、自由な発想力、先見力が生み出す独創

的な技術を追求し、ワールドワイドなトータルプレ

ーティングのリーディング・カンパニーを目指して

いきます。 

 

 

企 業 概 要 

代 表 者：代表取締役社長 三浦 智成       

住 所：仙台市泉区明通 3-20      

電 話：022-777-1351 

E - m a i l：office@kedc.co.jp 

U R L：http://www.kedc.co.jp/ 

従 業 員：140 名 

業 種：表面処理業 

主要製品：電気・電子関連部品、半導体リードフレーム外装めっき、自動車関連部品等 

 
     

  

総合表面処理メーカー！ 
（個別・商談会等取引あっせん事業等） 

株式会社ケディカ 

個別・商談会等取引あっせん事業は、新たな取引拡大に向けた「個別」や「商談会」 

方式での取引マッチング支援をする事業です。 

営業活動強化支援事業は、機構が開催した商談会等に参加した県内中小企業者が、県外

の発注企業へアフターフォローのため訪問する費用の一部を補助する事業です。 

本社社屋（泉区明通） 

ECO＆高耐食性のカチオン電着塗装 
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